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CREACIÓN

Nueve ex abogados de KPMG
fundan el despacho Goñi & Cajigas
El nuevo bufete será la pata mercantil de la firma de abogados Goñi & Asociados,
especializado en el sector de losTransportes,especialmente en Derecho marítimo.

JAIMEE.NAVARRO.Madrid
Los nueve abogados del de-
partamento de Fusiones y
Adquisiciones que abando-
naron KPMG a finales del
año pasado ya han puesto a
andar a su nuevo proyecto
independiente, tal y como
adelantó EXPANSIÓN el 28
de noviembre. El equipo,
con José Manuel Cajigas a
la cabeza, ha creado el nue-
vo despacho Goñi & Caji-
gas Asociados, que funcio-
na de forma complementa-
ria con el bufete Goñi, espe-
cializado en Derecho marí-
timo.

“Nuestro proyecto consis-
te en la creación de un des-
pachodeasesoramiento jurí-
dico a las empresas”, apunta
Cajigas, que señala que los
esfuerzos de su nuevo pro-
yecto “no sólo estará dirigi-
do a los clientes industriales,
sino también a bancos de ne-
gocio, casas de capital riesgo
o asesores financieros en el
campo de las fusiones y ad-
quisiciones”.

Estos nueve abogados se
unen a los quince profesio-
nales que ya trabajaban en

el bufete Goñi, con Cajigas
como socio director del
nuevo despacho. Además,
Ignacio Eguidazu se une al
proyecto como socio. El res-
to del equipo, también pro-
cedente de KPMG, son
Idoia Galindo, María Puen-
te, Miguel Espinós, Pilar Ló-
pez, Inma Rodríguez, Laura
del Río y José Ángel Partea-
rroyo.

No obstante, pese a que la
salida de este equipo de abo-
gados de su anterior firma
fue complicada por su reper-
cusiónmediática, Cajigas só-
lo guardapalabrasdealaban-
za para su antigua casa:
“KPMG es una gran organi-
zación, donde dejamos bue-
nos amigos y excelentes pro-
fesionales”.

Desde dentro del despa-

cho de abogados de KPMG
se haminimizado el impacto
sufrido por el bufete tras la
pérdida de este equipo. “Re-
cientemente, habíamos fi-
chado a Gonzalo Aranzabal,
que lidera la práctica, y no
hemos notado un efecto di-
recto sobre la atención a los
clientes o la facturación de la
firma”, explican desde el
despacho.

El equipo de Goñi & Cajigas Asociados. / JMCadenas

MERCADO

Latham ficha en la asesoría
jurídica de Banco Santander
J.E.N.Madrid
Poco a poco. De esta for-
ma, José Luis Blanco, socio
director de Latham &
Watkins, sigue formando
el equipo de la firma esta-
dounidense en España. La
última incorporación ha
sido la de Juan Manuel de
Remedios, hasta ahora di-
rector de la asesoría legal
de Banco Santander para
Latinoamérica. De Reme-
dios, vinculado a la oficina
madrileña del bufete, se
integra como Of Counsel
(categoría intermedia en-
tre la de asociado y socio)
a la estructura internacio-
nal de Latham. El nuevo
profesional se dedicará a
asesorar en Derecho mer-
cantil y fusiones y adquisi-
ciones.

De Remedios tiene am-
plia experiencia en opera-
cionesmercantiles enLati-
noamérica e Italia. De 1992
a 1996, este abogado traba-
jó en dos bufetes neoyor-
quinos. En 1996, se une a
Banco Santander, dentro
de la asesoría jurídica de
Santander Investment, el
área de banca de inversión
de esta entidad financiera.
Posteriormente, cambió
de puesto para trabajar co-
mo asesor jurídico para
Latinoamérica de Santan-
der, períodoenel que estu-

vo involucrado en las prin-
cipales operaciones corpo-
rativas de los catorce ban-
cos comerciales controla-
dos por la entidad que pre-
sideEmilio Botín.

De Remedios se une, de
esta forma, al aún exiguo
equipo legal de Latham, en
el que ya trabajan los anti-
guos abogados de Cuatre-
casas, Ignacio Pallarés y
Xavier Pujol.

En estemomento, la fir-
ma está cerrando las nego-
ciaciones para contratar
los locales que serán su se-
de definitiva tanto en Ma-
drid y Barcelona. Asimis-
mo, Blanco se encuentra
en plena búsqueda activa
de abogados de todas las
categorías para cerrar sus
equipos.

ESTRATEGIA

Cremades abre su propio
‘triángulo atlántico’ de la abogacía
J.E.N.Lisboa
Península Ibérica, el África
atlántica y Brasil. Con este
planteamiento, Cremades &
Calvo-Sotelo ha iniciado su
última aventura internacio-
nal. El despacho español se
ha asociado con el bufete lis-
boeta Nobre Guedes, Costa
Freitas, Mota Soares y con la
firma brasileña Siquiera Cas-
tro para crear una nueva so-
ciedad que cubra las necesi-
dades de los tres despachos
en esta zona. A través de un
Agrupamiento Complemen-
tario de Empresas, figura ju-
rídica del Derecho portu-
gués, han culminado un pro-
ceso de integración que no

supone la pérdida de inde-
pendencia de ninguno de los
tres bufetes, sino la creación
deunnuevodespachovincu-
ladoa lasmismas.

“Será una compañía gene-
radora de oportunidades de
negocio”, apunta Carlos Si-
queira Castro, socio presi-
dente del despacho Siqueira
Castro. La nueva sociedad,
contará con una oficina en
Lisboa yplanea abrir enpoco
tiempo una sede en Luanda,
la capital de Angola. Asimis-
mo, Nobre Guedes ha inicia-
do un proceso para ampliar
sucoberturaa todas las regio-
nes de Portugal. La intención
de la nueva firma es la de

“captar la inversión que des-
de hace ya tiempo viene de
España a Portugal y la de las
empresas portuguesas queya
han iniciadosuviajehaciaEs-
paña”, señaló Luis Nobre
Guedes, la pasada semana
durante la presentaciónde su
nuevoproyectoenLisboa.

Según el presidente de
Cremades & Calvo-Sotelo,
Javier Cremades, este acuer-
do “es una apuesta natural
porquedondemás trabajo le-
gal exporta España es aPor-
tugal”.

Las negociaciones de las
tres firmas han durado seis
meses. Guedes, que será el
máximo responsable de la

INTERNACIONAL

Reunión
de Lawrope
en Barcelona
EXPANSIÓN.Madrid
El próximo 9 de marzo
tendrá lugar en Barcelo-
na un encuentro con los
principales dirigentes del
Grupo legal Lawrope. Es-
ta organización nace en
1990 como respuesta a la
necesidad de prestar un
servicio legal integral a
nivel internacional.

Bajo esta misión se
agrupan toda una serie de
firmas jurídicas de reco-
nocido prestigio en sus
países de origen. La firma
AGM Abogados es la re-
presentante española en
estaalianzay laencargada
de organizar el encuentro
de laCiudadCondal.

De izquieda a derecha:Carlos Siqueira,Luis Nobre responsable del proyecto
en Portugal y Javier Cremades,presidente de Cremades &CalvoSotelo.

firma en Portugal, ya estuvo
en una integración similar a
principios de los años no-
venta con el Grupo Legal
Portugués. Entonces, aquella
agrupación estuvo formada
por el despacho español Ga-
rrigues –antes de integrarse
con Andersen–, el británico
Simmons & Simmons y el

bufete brasileño Pinheiro
Neto.

PeroCremades no se que-
da en este triángulo atlántico
y su próximo proyecto será
la apertura de una sede en
China. “La mayor parte del
negocio del despacho tiene
origen en su vertiente inter-
nacional”, señala Cremades.

José Luis Blanco.


